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IL BROKER AssICURATIVO

» » - »
n | | : n A o N

»
0].44.

Il broker assicurativo € un professionista che assume un ruolo
di mediatore tra i propri clienti e le Compagnie di Assicurazione.

Al pari degliagenti di assicurazione anche i broker assicurativi fanno da tramite tra
'assicurato e il mercato assicurativo. La differenza risiede nel fatto che, mentre
gli agenti di assicurazione sono legati ad una compagnia specifica, il broker
assicurativo svolge la propria attivita in maniera totalmente indipendente dalle
compagnie di assicurazioni.

Il broker assicurativo assume il ruolo di consulente e di assistente per chiungue
sia intenzionato a stipulare una polizza assicurativa, proponendo la soluzione che
meglio si adatta alle esigenze ed alla specifica situazione dei propri client,

Un’esauriente definizione di questo mestiere e quella data dalla Legge Italiana,
secondo cui il broker assicurativo € “colui che esercita professionalmente attivita
rivolta a mettere in diretta relazione conimprese diassicurazione o riassicurazione,
alle qualinon sia vincolato da impegni di sorta, soggetti che intendono provvedere
conlasuacollaborazione allacoperturadeirischi, assistendolinella determinazione
del contenuto dei relativicontratti e collaborando eventualmente alla loro gestione
ed esecuzione”,

Per poter esercitare la professione e necessario essere regolarmente iscritti al
RUI'Registro Unico degli Intermediari alla sez. B.

Affidarsi a un broker assicurativo significa avere un consulente
per la gestione dei rischi a 360 gradi e avere accesso ai prodotti
piu innovativi e completi offerti dal mercato.

Il broker di assicurazione esercita professionalmente un’attivita di intermediazione
volta a mettere in relazione le imprese di assicurazione, alle quali non € legato da
alcun impegno, con i soggetti che intendono provvedere alla copertura dei rischi.
Potendo liberamente scegliere a quali Compagnie rivolgersi, il broker puo
confrontare e individuare per I' Azienda Cliente la soluzione pil idonea per tutelarsi
da rischi specifici, nonché guella piu conveniente. Per il Broker il rapporto con
I'Azienda Cliente si esplica prima con I'analisi dei rischi e dei sistemi di prevenzione,
poi con l'individuazione delle soluzioni assicurative piu complete.

E' in grado quindi di redigere un progetto assicurativo coerente e
dimensionato con le esigenze specifiche del singolo Cliente e di ottenere le migliori
condizioni normative mettendo in concorrenza fra loro diverse Compagnie
assicuratrici.

Operandoa completo servizio del proprio Cliente, ilbroker ne garantisce
la costante soddisfazione sia nella fase di consulenza sia in quella di gestione del
portafoglio assicurativo.



Non solo: i servizi offerti dal broker rappresentano una grande opportunita di
recupero delle risorse interne allazienda e di riduzione o soppressione dei costi.

La capacita tecnica, il potere contrattuale con le Compagnie per ottenere tassi
vantaggiosi, la costante ricerca di un approccio innovativo a tutti i problem
assicurativi e il continuo monitoraggio del mercato assicurativo permettono infatti
alle aziende di ottenere un miglioramento sostanziale delle condizioni tecniche ed
economiche.

L'attivita del broker e regolamentata dal Codice delle Assicurazioni e vigilata
dalllVASS (listituto per la Vigilanza sulle Assicurazioni).
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Nata nel’lanno 2007, ha affrontato il mercato assicurativo
con dinamismo e grande professionalita, svolgendo attivita
di consulenza ed intermediazione assicurativa e ponendosi
come punto di riferimento per le aziende che necessitano di

programmi di tutela del patrimonio aziendale.

Al clienti offre soluzioni personalizzate in base al profilo di rischio aziendale,
individuato mediante tecniche di identificazione, valutazione e quantificazione dei
rischi. L accurataanalisi delle coperture inessere permette dievidenziare eventuali
lacune presenti e reperire sul mercato assicurativo le soluzioni piu vantaggiose.

Al clienti e garantita una protezione globale
attraverso programmi specifici di prevenzione
e il ricorso a tecniche di trasferimento e/o
finanziamento dei rischi.

Il portafoglio clienti € costituito da realta prestigiose
appartenenti al comparto industriale, ai servizi e
al settore pubblico, che hanno scelto Assibroker
per la qualita dei prodotti e I'alta professionalita dei
servizi,

| partners che affiancano Assibroker nella
gestione dei clienti, sono primarie Compagnie
di Assicurazione come Assicurazioni Generali,
Alleanza Toro, ZURICH, Gruppo Fondiaria Sai, Axa,
Reale Mutua, Unipol per citarne solo alcune.

La Assibroker e il punto di riferimento per quanti
Nnecessitino di analisi e valutazioni dei rischi,
soluzioni di Risk - Control, coperture assicurative
e sistemi innovativi di finanziamento dei rischi.
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A A ATTIVITA’ E SERVIZI ASSIBROKER

Analisi dei rischi

Analisi contrattuale

Consulenza sulla sicurezza e prevenzione dei danni

Studi sul trasferimento dei rischi

Piazzamento dei rischi nel mercato assicurativo e riassicurativo

Elaborazione di nuovi prodotti assicurativi
Progettazione e realizzazione di “convenzioni assicurative”

Gestione dei contratti

Gestione dei sinistri

Assistenza legale sui sinistri

Parificazione delle scadenze del parco auto (liboro matricola)




In definitiva, Assibroker effettua una preventiva analisi delle coperture assicurative
iIN essere per individuare eventuali lacune da colmare e di comune accordo
con il Cliente, individua i rischi da trasferire agli assicuratori. Ottenuto il benestare
dal Cliente, Assibroker provvede a collocare i rischi sul mercato assicurativo
iNntrattenendo rapporti con le varie Compagnie di Assicurazione italiane ed estere;
tale attivita e volta alla individuazione di una o piu Compagnie con le quali si
predispongono idonee coperture assicurative.

Ad ogni scadenza annuale, Assibroker provvede alla gestione continuativa del
rapporto con il Cliente seguendolo a 360°, dallaggiornamento tecnico delle
polizze alla gestione dei sinistri.

La Assibroker, al fine di poter meglio soddisfare le esigenze della propria Clientela,
sicompone in diversi comparti:

AZIENDE

attivita della Assibroker, consiste nelloffrire ai Clienti
Aziende un servizio di consulenza e di

brokeraggio di elevatissimo standing e di analisi dei
rischi aziendal.

| servizio di analisi & offerto senza alcun onere per
le Aziende, che in tal modo vengono ad usufruire di uno
strumento di gestione che altrimenti comporterebbe
costi elevati e che costituisce un validissimo strumento
di gestione tecnica delle proprie esigenze assicurative.

Al fine di soddisfare le esigenze del Clente
Azienda, i programmi assicurativi prevedono coperture
a contenuti con un elevato grado di personalizzazione,
onde rendere le soluzioni assicurative perfettamente
rispondenti alle necessita del Cliente.

'offerta della Assibroker spazia dalle piu comuni
coperture assicurative a quelle piu avanzate, quali, ad
esempio:

Tutti i rischi dell’industria

Perdite patrimoniali varie

Polizze rischi tecnologici
Responsabilita del produttore
Responsabilita degli amministratori
Crediti e cauzioni

Trasporti




PERSONE

La Divisione Persone allinterno della Assibroker e

suddivisa in:
° Persone
° Convenzioni

La linea Persone offre prodotti assicurativi per la tutela
dei beni e delle persone e prodotti previdenziali vita, che
rispondono ai bisogni di sicurezza, tutela e risparmio
fiscale.

| prodotti studiati e proposti rispondono alle esigenze di
semplicita, chiarezza e trasparenza, offrono la possibilita
diinvestimento e risparmio alla clientela.

|a struttura organizzativa “Persone” si occupa di :
e creare prodotti da distribuire,
appositamente studiati e negoziati con
le Compagnie;
e programmare e organizzare le gestione
Clienti.

Scopo delle Convenzioni e quello di distribuire prodotti
assicurativia gruppi dipersone onde consentire al broker
di fornire testi di polizza personalizzati e di ottenere dagli
assicuratori condizioni normative a costi decisamente
piu concorrenzial,
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Per una Pubblica Amministrazione rappresentano un
elemento critico per la tutela del proprio patrimonio
tanto l'individuazione di possibili aree di rischio in sede dii
definizione del programma assicurativo, che la corretta
pianificazione degdli interventi e la successiva corretta
“manutenzione” del portafoglio assicurativo.

Impegno tanto piu cogente in quanto ai pubblici
amministratori  incombe lonere della tutela del
patrimonio e del rispetto degli obblighi dilegge in merito,
senza godere della discrezionalita degliamministratori di
Aziende private.

'onere per i pubblici amministratori e reso piu grave
dal fatto che il quadro normativo, in continua
evoluzione, in merito agli obblighi assicurativi si presta
a differenti interpretazioni, ed e fortemente influenzato
dalla giurisprudenza.

In questo settore, Assibroker dispone di un’elevata
competenza idonea a garantire la completa e corretta
individuazione, trattamento e gestione dei rischi della
Pubblica Amministrazione.

Assibroker ha predisposto un servizio che fornisce,
oltre allidentificazione,valutazione e quantificazione dei
rischi, l'assistenza e I'elalborazione dei capitolati di polizza
con supporto tecnico nella fase di svolgimento delle
procedure d'appalto.
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